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IT-SECURITY & COMPLIANCE Partner Solution Days & IT-Entscheider Kongress 2009

Hamburg, 20. August 2009 — Am 17. September 2009 startet die Roadshow “IT-
SECURITY & COMPLIANCE Partner Solution Days & IT-Entscheider Kongress 2009” der
IT-Business Akademie zum achten Mal. Gemeinsam mit seinen Partnern Kaspersky Lab
und NetGear stellt sich der Value Added Distributor Wick Hill in den Stadten
Frankfurt/Hanau, Hamburg, Diisseldorf/Neuss und Miinchen samtlichen Fragen rund
um das Thema IT-Security.

,Datenschutz und Sicherheit sind Dauerthemen in der IT. Gemeinsam mit unseren Partnern
wollen wir das Thema Compliance naher an IT-Entscheider und Anwender heranbringen®,
erklart Helge Scherff, Vertriebsleiter bei Wick Hill in Hamburg. So zeigt der Softwarespezialist
Kaspersky Lab anhand eines Praxisunternehmens, wie umfassende IT-Sicherheitsstrategien
umgesetzt werden, wie IT-Sicherheitslésungen, zentral installiert, gewartet und administriert
werden konnen, und welche flexiblen Erweiterungsmoglichkeiten fir dynamische Netzwerke
bestehen.

.Die IT-Security & Compliance Partner Solution Days bieten fir Kaspersky Lab eine ideale
Plattform, um Unternehmen zuverladssige und praxiserprobte Sicherheitsstrategien zum
Schutz vor Cybercrime vorzustellen®, so Tobias Motzet, Director Marketing Central Europe.
Auch NetGear — einer der neuesten Zugange im Wick Hill Portfolio — ist auf den IT-Security
Partner Solution Days vertreten. Exklusiv zeigt der Hersteller UTM und STM Security
Appliances seiner ProSecure Linie. Interessenten koénnen sich direkt vor Ort Uber das
Produktangebot informieren und von Experten beraten lassen.

"Netgears ProSecure UTM und STM Appliances liefern hohe Netzwerksicherheit und héchste
Performance zu einem aulerst attraktiven Preis, die Klein- und mittelstandischen
Unternehmen Internet- und E-Mail-Sicherheit auf Unternehmensniveau garantiert”, sagt
Thomas Jell, Managing Director Central Europe von Netgear. "Fur die ideale Vermarktung
unserer Appliances kooperieren wir mit Wick Hill, die im Bereich der IT-Sicherheit Uber grof3es
Know-how und exzellente Vertriebspartner verfligen. Deshalb sind die IT-SECURITY &
COMPLIANCE Partner Solution Days eine sehr gute Gelegenheit die Security Produkte einem
breiten Fachpublikum zu prasentieren."

Die Veranstaltung richtet sich vorrangig an IT-Anwender und Entscheider sowie an IT-Reseller
und Dienstleister. Medienpartner der Roadshow sind SearchSecurity.de, IT-Business und
eGovernment Computing.

Der IT-SECURITY & COMPLIANCE Partner Solution Days & IT-Entscheider Kongress 2009
findet an folgenden Terminen statt:

17.09.2009, Frankfurt / Hanau
22.09.2009, Hamburg
24.09.2009, Diisseldorf / Neuss
01.10.2009, Miinchen

Die Teilnahme an der Veranstaltung kostet € 289,- regular. Registrierte User bei einem der
Medienpartner erhalten ermaRigten Eintritt: € 149,-. Agenda und Anmeldeformular sind hier zu
finden: http://www.security-2009.de
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Uber Wick Hill

Wick Hill ist auf den Vertrieb von sicheren Infrastruktur-Losungen fiir E-Business-
Anwendungen spezialisiert. Als Value Added Distributor (VAD) bietet das Unternehmen
Lésungen fur Internetsicherheit, Web-Management und Internetzugang. Durch die
Zusammenarbeit mit internationalen Partnern kann Wick Hill Produkte von fiihrenden
Herstellern anbieten, die einfach zu bedienen sind. Professioneller Kundenservice,
Unterstitzung bei der Implementierung der Produkte sowie fachlich qualifizierte Schulungen
und technischer Support runden das Angebot ab. Bei der Auswahl der Hersteller und Produkte
legt Wick Hill groRen Wert darauf, dass die Losungen den Fachhandelspartnern echte
Geschéftsvorteile und eine gute Kapitalrendite bieten. Weitere Informationen finden sich unter
www.wickhill.de.
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